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Unit 15
Marketing products and services

	Englisch
	Deutsch
	Bilden Sie einen englischen Satz mit Ihren eigenen Worten.

	wide range
	breite Palette
	

	stage
	hier: Stadium
	

	to set about
	sich daran machen
	

	age group
	Altersgruppe
	

	to charge
	hier: berechnen
	

	channel
	hier: Vertriebsweg
	

	cheap chain
	Billigladenkette
	

	introduction
	Einführung, Vorstellung
	

	growth
	Wachstum
	

	maturity
	Reife
	

	decline
	Rückgang
	

	to phase out
	allmählich vom Markt zurückziehen
	

	focus
	Schwerpunkt
	

	depending on
	je nach; abhängig von
	

	to target
	ansprechen; anpeilen
	

	market research
	Marktforschung
	

	to conduct
	durchführen
	

	to establish
	hier: feststellen
	

	need
	Bedarf; Bedürfnisse
	

	desire
	Wünsche
	

	to be able
	in der Lage sein
	

	willing
	bereit
	

	to involve
	hier: beinhalten
	

	desk research
	(Markt-) Forschung am Schreibtisch; Sekundärforschung
	

	field research
	Feldforschung; Primärforschung
	

	random sample
	Zufallsprobe
	

	to spare
	übrig haben
	

	actually
	eigentlich
	

	to be in a hurry
	es eilig haben
	

	to tend to book flights
	Flüge häufig buchen
	

	market survey
	Marktstudie; -untersuchung
	

	regularly
	regelmäßig
	

	to spend
	ausgeben
	

	to suppose
	vermuten
	

	conventional
	herkömmlich; traditionell
	

	outlet
	Verkaufsstellen; Vertriebsmöglichkeiten
	

	to simplify
	vereinfachen
	

	competitive prices
	günstige; konkurrenzfähige Preise
	

	distribution channel
	Vertriebskanäle
	

	manufacturer
	Hersteller/in; Produzent/in
	

	wholesaler
	Großhändler
	

	retailer
	Einzelhändler
	

	link
	Verbindung; Bindeglied
	

	generally
	im Allgemeinen
	

	to sell on
	weiterverkaufen
	

	to break bulk
	große Gebinde aufbrechen
	

	end user
	Endverbraucher/in
	

	agent
	Handelsvertreter/in; Vertretung
	

	to ensure
	sichern; gewährleisten
	

	supply
	Angebot
	

	variety
	Vielfalt
	

	retail outlet
	Einzelhandelsgeschäfte
	

	specialist shops
	Fachgeschäfte
	

	chemist
	Apotheker/in
	

	beauty consultant
	Kosmetiker/in
	

	optician
	Optiker/in
	

	high street stores
	Geschäfte in der Innenstadt
	

	major
	groß; wichtig
	

	branch
	Filiale
	

	department store
	Warenhaus; Kaufhaus
	

	roof
	Dach
	

	in bulk
	in großen Mengen
	

	to involve
	hier: einbeziehen
	

	segment
	Marktsegment
	

	to provide
	zur Verfügung stellen
	

	to benefit
	profitieren
	

	sales force
	Vertreterstab
	

	warehouse
	Lager
	

	to offer credit facilities
	Kredite anbieten
	

	advisory services
	Beratungsdienst
	

	to charge for
	bezahlen lassen
	

	foreign trade
	Außenhandel
	

	to appoint
	ernennen; bestellen
	

	advantage
	Vorteil
	

	familiar with
	vertraut mit
	

	commission
	Provision
	

	percentage
	Prozentsatz
	

	thus
	daher
	

	to succeed in
	gelingen
	

	principal
	hier: Auftraggeber/in
	

	overheads
	fixe Kosten
	

	to cut out
	(hier:) umgehen; ausschneiden
	

	characteristic feature
	typisches Merkmal
	

	to take part in
	teilnehmen an
	

	place of employment
	Arbeitsstätte
	

	spirit
	Spirituosen
	

	retail customer
	Privatkunden (bei einer Bank)
	

	to survive
	überleben
	

	organisation
	Firma; Unternehmen; Organisation
	

	development
	Entwicklung
	

	sector
	Branche
	

	retailing operations
	Einzelhandelsgeschäftstätigkeit
	

	to have the goods delivered
	sich die Ware liefern lassen
	

	airline
	Fluggesellschaft
	

	to compare
	vergleichen
	

	to avoid
	vermeiden
	

	travel agent
	Reisebüro
	

	peer review
	Kundenbewertung; Nutzerbewertung
	

	to enable
	in die Lage versetzen
	

	internet exchanges
	Online-Börsen
	

	superfluous
	überflüssig
	

	to is paralleled by
	geht einher mit
	

	to improve
	verbessern
	

	advantage
	Vorteil
	

	comparing prices
	Preisvergleich
	

	to develop
	entwickeln
	

	to appeal to
	ansprechen
	

	consumer
	Verbraucher/in
	

	initial
	anfänglich
	

	review
	Berichte; Besprechungen
	

	fierce
	hier: scharf
	

	to have little choice but
	keine andere Wahl haben als
	

	to raise
	erhöhen
	

	to check
	(über) prüfen
	

	effective
	wirksam
	

	marketing tool
	Marketinginstrument
	

	merchant
	Händler
	

	a couple of
	ein paar
	

	to spend
	hier: verbringen
	

	to have access to
	Zugang haben zu
	

	unprecedented
	noch nie dagewesen
	

	to promote sales
	den Absatz fördern
	

	potential customers
	mögliche Kunden
	

	consumer goods
	Konsumgüter
	

	mail shots
	Postwurfsendungen
	

	proportion
	Anteil
	

	straight
	hier: geradewegs; direkt
	

	wastepaper basket
	Papierkorb
	

	to obtain
	erhalten
	

	up to date
	aktuell
	

	selective
	ausgewählt
	

	to make someone aware of
	jemanden aufmerksam machen auf
	

	brand
	Marke; Markenartikel
	

	TV advertising, TV commercials
	TV-Werbung
	

	off
	(hier:) Preisnachlass
	

	valued
	geschätzt
	

	superbly
	ausgezeichnet; hervorragend
	

	to complement
	ergänzen; abrunden
	

	button-down collar
	Button-down Kragen (Kragen; dessen Enden am Hemd festgeknöpft werden)
	

	bargain
	Schnäppchen; guter Kauf
	

	to miss out on something
	sich etwas entgehen lassen
	

	craftsmanship
	Kunstfertigkeit; handwerkliches Können
	

	unrivalled
	unübertroffen
	

	store
	Laden
	

	TV advertising, TV commercials
	TV-Werbung
	

	appeal
	Anziehung(skraft)
	

	to suggest
	hier: hinweisen auf; suggerieren
	

	to associate with
	in Verbindung bringen mit
	

	to appeal to someone
	jemanden ansprechen
	

	affluent
	wohlhabend
	

	keen
	eifrig
	

	sufficient
	genügend
	

	glossy
	Hochglanz-
	

	health-conscious
	gesundheitsbewusst
	

	retired
	im Ruhestand; pensioniert
	

	to time on their hands
	Zeit (übrig) haben
	

	poster
	Plakat
	

	hoarding
	Plakatwände
	

	billboard
	Plakatwände
	

	to present
	vorstellen
	

	social media
	soziale Netzwerke
	

	to encourage
	ermutigen
	

	eWOM (electronic word of mouth)
	elektronische Mundproganda
	

	trusted source
	vertrauenswürdige Quelle
	

	to dislike
	nicht mögen
	

	to influence
	beeinflussen
	

	it doesn’t appeal to me
	es gefällt mir nicht
	

	message
	hier: Botschaft
	

	to double
	verdoppeln
	

	turnover
	Umsatz; Absatz
	

	to achieve
	erreichen; erzielen
	

	to contribute
	beitragen
	

	spokesman
	Sprecher
	

	habit
	Gewohnheiten
	

	to skip
	überspringen
	

	turnover, sales
	Umsatz
	

	contribution
	Beitrag
	

	change
	Veränderung
	

	to occur, result
	sich ergeben
	

	interest in
	Interesse an
	

	increasing
	zunehmend
	

	industrial goods
	Industrieerzeugnisse
	

	precision instrument
	Präzisionsinstrumente
	

	trade journal
	Fachzeitschrift
	

	periodical
	Zeitschrift
	

	devoted
	gewidmet
	

	trade fair
	Fachmesse
	

	to attend
	besuchen (Messe; Schule)
	

	buyer
	Einkäufer/in
	

	to intend
	beabsichtigen
	

	competitor
	Wettbewerber
	

	to be up to
	im Schilde führen; anstellen
	

	public relations
	Öffentlichkeitsarbeit
	

	to donate
	spenden
	

	to emphasise
	betonen
	

	environment
	Umwelt
	

	commitment to
	Engagement für
	

	community
	Gemeinschaft
	

	press coverage
	Berichterstattung in der Presse
	

	outside advice
	Beratung von außen
	

	specialist agency
	Fachagentur
	

	to project an image
	ein Image pflegen
	

	good value
	preisgünstig
	

	swift
	schnell
	

	furnishings
	Einrichtungsgegenstände
	

	handling
	hier: Fahreigenschaften
	

	sophisticated
	hoch entwickelt; technisch ausgefeilt
	

	obscure
	unbekannt
	

	cutting-edge
	auf dem neuesten Stand
	

	state-of-the-art
	auf dem neuesten Stand der Technik
	

	contest
	Wettbewerb
	

	freebie
	Werbegeschenk
	

	rebate
	Rückzahlung
	

	ergonomics
	Ergonomie (Erforschung der Leistungsmöglichkeiten und optimalen Arbeitsbedingungen des Menschen)
	

	inclination
	Neigung
	

	palm rest
	Handballenauflage
	

	tilt function
	Kippfunktion
	

	resolution
	(Bildschirm-) Auflösung
	

	to detect
	entdecken; feststellen
	

	dedicated
	hier: fest zugeordnet
	

	staff retention
	Personalerhaltung
	

	questionnaire
	Fragebogen
	

	dip
	Sinken
	

	to bottom out
	Tiefstand erreichen
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