
 Vocabulary  12 

12 Marketing and sales 

1. Introduction 

   Seite 
pressure !ˈpreʃə? Druck 260 

investment fund !Inˈvestmənt ˌfʌnd? Investmentfonds 260 
tool !tu:l? Werkzeug, Instrument 260 

profitable !ˈprɒfItəbl? gewinnbringend, rentabel 260 
stage !steIdʒ? hier: Stadium 260 

set (v) about !set əˈbaυt? sich anschicken 260 
age group !ˈeIdʒ ˌɡru:p? Altersgruppe 260 

assess (v) !əˈses? hier: einschätzen 260 
distribution channel !ˌdIstrIˈbju:ʃn ˌtʃænl? Vertriebsweg 260 
positioning !pəˈzIʃənIŋ? Positionierung 260 

batch size !ˈbætʃ-ˌsaIz? Los-, Seriengröße 260 
customer service !ˌkʌstəmə ˈsɜ:vIs? Kundendienst 260 

overall !ˌəυvərˈɔ:l? hier: insgesamt, übergreifend 260 
brand !brænd? Marke, Markenname 260 
mass-market product !ˌmæsmɑ:kIt ˈprɒdʌkt? Massenartikel 260 

upmarket !ˌʌpˈmɑ:kIt? gehoben, nobel 260 

destroy (v) !dIˈstrɔI? zerstören 260 
outlet !ˈaυtlet? Verkaufsstelle 260 
alienate (v) !ˈeIlIəneIt? abstoßen, befremden 260 
strengthen (v) !ˈstreŋkθn? verstärken 260 

press release !ˈpres rIˌli:s? Pressemitteilung 260 
open day !ˈəυpn ˌdeI? Tag der offenen Tür 260 
donation !dəυˈneIʃn? Spende 260 

charity !ˈtʃærətI? wohltätige/gemeinnützige 
Organisation 260  

prestigious !presˈtIdʒəs? mit viel Prestige 260 
fund (v) !fʌnd? finanzieren 260 

get (v) involved in !ɡet Inˈvɒlvd In? sich engagieren 260 
community !kəˈmju:nətI? Gesellschaft, Gemeinschaft 260 
enhance (v) !Inˈhɑ:ns? aufwerten, verstärken 260 
unaffordable !ˌʌnəˈfɔ:dəbl? unerschwinglich 260 
NGO !ˌendʒi:ˈəυ? Nichtregierungsorganisation 260 

ever more important !ˌevəmɔ:r-Imˈpɔ:tənt? immer wichtiger 260 
spend !spend? hier: Budget, Ausgaben 260 
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coupled with !ˈkʌpld wIð? gekoppelt mit 260 
vehicle !ˈvIəkl? hier: Träger 260 
 
2. Activities 
2.1 Life cycle of a product 

life cycle !ˈlaIf ˌsaIkl? Lebenszyklus 261 

maturity !məˈtʃɔ:rətI? hier: Reife 261 
decline !dIˈklaIn? Rückgang 261 
focus !ˈfəυkəs? Schwerpunkt 261 

depending on !dIˈpendIŋ ɒn? abhängig von, je nach 261 
market share !ˌmɑ:kIt ˈʃeə? Marktanteil 261 

slight !slaIt? gering 261 

research and 
development (R&D) 

!ˌri:sɜ:tʃ-ən 
dIˈveləpmənt? 
!ˌɑ:rənˈdi:? 

Forschung und Entwicklung 261 

expend (v) !Ikˈspend? ausgeben,  verbrauchen 261 

awareness !əˈweənəs? hier: Bekanntheitsgrad 261 
set (v) up !set ˈʌp? errichten, einrichten 261 
distribution !ˌdIstrIˈbju:ʃn? Vertrieb, Verkauf 261 

characterised by !ˈkærIktəraIzd-baI? gekennzeichnet durch 261 
peak !pi:k? Höhepunkt, Spitze, Gipfel 261 

retain (v) !rIˈteIn? behalten, erhalten 261 
gradually !ˈɡrædʒυəlI? allmählich 261 
decline (v) !dIˈklaIn? abnehmen, zurückgehen 261 

due to !ˈdju: tu:? auf Grund 261 

shrink (v) !ʃrIŋk? schrumpfen 261 

phase (v) out !feIz ˈaυt? auslaufen lassen 261 
target (v) !ˈtɑ:ɡIt? anpeilen, zielen auf 261 
 
2.2 Market research 

conduct (v) !kənˈdʌkt? hier: durchführen 262 
establish (v) !IˈstæblIʃ? hier: herausfinden 262 

desire !dIˈzaIə? Wunsch 262 
willing !ˈwIlIŋ? bereit 262 

monitor (v) !ˈmɒnItə? beobachten, prüfen 262 

satisfaction !ˌsætIsˈfækʃn? Zufriedenheit 262 
desk research !ˈdesk ˌri:sɜ:tʃ? Forschung am Schreibtisch 262 

field research !ˈfi:ld ˌri:sɜ:tʃ? Feldforschung 262 
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figures !ˈfIɡəz? hier: Zahlen 262 
in-depth !ˌInˈdepθ? in die Tiefe gehend 262 

questionnaire !ˌkwestʃəˈneə? Fragebogen 262 

relevant !ˈreləvənt? sachdienlich 262 
consumer !kənˈsju:mə? Verbraucher(in) 262 
face-to-face !ˌfeIstəˈfeIs? persönlich 262 
sample !ˈsɑ:mpl? Stichprobe, Auswahl 262 
middle income !ˌmIdlˈInkʌm? mittleres Einkommen 262 

survey !ˈsɜ:veI? Umfrage, Studie, 
Untersuchung 262 

range !reIndʒ? Sortiment 262 
organic produce !ɔ:ˌɡænIk ˈprɒdju:s? Bioprodukte 262 

fairtrade products !ˌfeətreId-ˈprɒdʌkts? Produkte aus fairem Handel 262 
spare (v) !speə? hier: erübrigen T 

cramped !kræmpt? eingeengt T 

prohibitive !prəˈhIbItIv? hier: unerschwinglich T 
bother (v) !ˈbɒðə? sich die Mühe machen T 
mud !mʌd? Lehm T 

spud !spʌd? Kartoffel (colloquial) T 

revoke (v) !rIˈvəυk? kündigen, zurückziehen, -
nehmen T 

commission (v) !kəˈmIʃn? in Auftrag geben 262 

at one’s disposal !ət wʌnz dIˈspəυzl? zur Verfügung 262 
interviewee !ˌIntəvjυˈi:? Befragte(r) 262 

drawback !ˈdrɔ:bæk? Haken, Nachteil 262 
 
2.3 Advertising 

drug !drʌɡ? hier: Medikament 263 

subject (v) to !səbˈdʒekt-tu:? unterziehen, unterwerfen 263 
persuasion !pəˈsweIʒn? Überzeugung, Überredung 263 

subconscious !sʌbˈkɒnʃəs? unbewusst 263 
subliminal !sʌbˈlImInəl? unterschwellig 263 
for instance !fər-ˈInstəns? zum Beispiel 263 

associate (v) with !əˈsəυʃIeIt wIð? in Verbindung bringen mit 263 

growth !ɡrəυθ? Wachstum 263 
refinement !rIˈfaInmənt? Verfeinerung 263 

mailshots/direct mail !ˈmeIlʃɒts? !daIˌrekt 
ˈmeIl? 

Postwurfsendungen 263 
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flier !ˈflaIə? Faltblatt 263 
handout !ˈhændaυt? Handzettel 263 

commercials !kəˈmɜ:ʃlz? 
Radio- und 
Fernsehwerbung, 
Werbespots 

263 

poster !ˈpəυstə? Plakat 263 

billboard/hoarding !ˈbIlbɔ:d? !ˈhɔ:dIŋ? Plakatwand 263 
search engine !ˈsɜ:tʃ ˌendʒIn? Suchmaschine 263 

capital goods !ˌkæpItl ˈɡυdz? Anlagegüter 263 
industrial product !InˌdʌstrIəl ˈprɒdʌkt? Industrieprodukt 263 
folder !ˈfəυldə? Werbemappe 263 

sales literature !ˈseIlz ˌlItrətʃə? Verkaufsunterlagen 263 

trade journal !ˈtreId-ˌdʒɜ:nl? Fachzeitschrift 263 
marked !ˈmɑ:kt? ausgeprägt 263 

forecast (v) !ˈfɔ:kɑ:st? voraussagen 263 
double (v) !ˈdʌbl? sich verdoppeln 263 

represent (v) !ˌreprIˈzent? darstellen 263 

fuel (v) !fjυəl? antreiben 263 
spread !spred? Verbreitung 263 

access !ˈækses? hier etwa: Zahl der 
Anschlüsse 263 

computer-savvy !kəmˌpju:tə ˈsævI? computerversiert 263 
track (v) !træk? verfolgen 263 

trust (v) !trʌst? vertrauen 263 

product reviews !ˈprɒdʌkt rIˌvju:z? Verbraucheräußerungen zu 
Produkten im Internet 263 

mailing list !ˈmeIlIŋ ˌlIst? Adressenliste 263 
customer loyalty !ˌkʌstəmə ˈlɔIəltI? Kundentreue 263 

encourage !InˈkʌrIdʒ? hier: fördern 263 

repeat business !rIˌpi:t-ˈbIznIs? Nachbestellungen 263 

return on investment !rIˌtɜ:n ɒn 
Inˈvestmənts? 

Ertrag, Verzinsung 263 

in its infancy !In Its ˈInfənsI? in den Anfängen 263 

eclipse (v) !IˈklIps? verdrängen, in den Schatten 
stellen 263 
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2.4 Fairs, exhibitions and conferences 

trade fair !ˈtreId ˌfeə? Fachmesse 264 
venue !ˈvenju:? Standort, Treffpunkt 264 
at regular intervals !ət ˌreɡjələr-ˈIntəvlz? in regelmäßigen Abständen 264 
act (v) !ækt? hier: fungieren 264 

despite !dIˈspaIt? trotz 264 
sector of industry !ˌsektər-əv ˈIndəstrI? Branche 264 

industry !ˈIndəstrI? hier: Branche 264 
host (v) !həυst? Gastgeber sein 264 
attract (v) !əˈtrækt? anziehen 264 

trade visitors !ˈtreId ˌvIzItəz? Fachbesucher 264 
 
2.4.1 Enquiry directed to fair organisers 

gather !ˈɡæðə? hier: entnehmen 264 
display (v) !dIˈspleI? zeigen, ausstellen 264 

adjoin (v) !əˈdʒɔIn? angrenzen 264 

hospitality !ˌhɒspIˈtælətI? Bewirtung von Gästen, 
Gastfreundschaft 264 

allocate (v) !ˈæləkeIt? zuweisen 264 
exhibit (v) !IɡˈzIbIt? ausstellen 265 
pipe-blown !ˌpaIpˈbləυn? mundgeblasen 265 
jewellery !ˈdʒu:əlrI? Schmuck 265 

attempt !əˈtempt? Versuch 265 

gain (v) a foothold !ˌɡeIn ə ˈfυthəυld? Fuß fassen 265 

one-side !ˌwʌnˈsaId? hier: von einer Seite 
zugänglich 265 

booth !bu:θ? !bu:ð? Messestand 265 

apply (v) to !əˈplaI tu:? betreffen, gelten für 265 
exhibitor !IɡˈzIbItə? Aussteller 265 

handicrafts !ˈhændIkrɑ:fts? Kunstgewerbe, 
kunstgewerbliche Objekte 265 

jute !dʒu:t? Jute 265 

miscellaneous 
products 

!mIsəˌleInIəs 
ˈprɒdʌkts? 

gemischte, sonstige 
Produkte 265 

specify (v) !ˈspesIfaI? genau bezeichnen 265 
stamp !stæmp? hier: Stempel 265 
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2.4.2 Conversations at fairs 

relate to !rIˈleIt-tu:? in Kontakt kommen mit 266 
create (v) !krIˈeIt? schaffen 266 
Bavarian Alps !bəˌveərIən ˈælps? bayrische Alpen T 
scenic village !ˌsi:nIk ˈvIlIdʒ? malerisches Dorf T 

historic site !hIˌstɒrIk ˈsaIt? historischer Ort T 
accommodation !əˌkɒməˈdeIʃn? Unterkunft T 

surfboard !ˈsɜ:fbɔ:d? Surfbrett 266 
 
2.5 Co-operation and agencies 
2.5.1 Enquiry about co-operation 

appoint (v) !əˈpɔInt? ernennen 266 
approach  (v) !əˈprəυtʃ? hier: sich wenden an 266 

assist (v) !əˈsIst? helfen 266 

search !sɜ:tʃ? Suche 266 
suitable !ˈsu:təbl? geeignet 266 
preferably !ˈprefrəblI? vorzugsweise 267 

state-of-the-art !ˌsteItəvðIˈɑ:t? auf dem neuesten Stand 267 

file !faIl? Datei 267 
boost (v) !bu:st? verstärken 267 
representation !ˌreprIzenˈteIʃn? Vertretung 267 

commission !kəˈmIʃn? Provision 267 
retail outlet !ˌri:teIl ˈaυtlet? Einzelhandelsgeschäft 267 

failing that !ˌfeIlIŋ ˈðæt? wenn das nicht möglich ist 267 
bulletin !ˈbυlətIn? Newsletter, Mitteilungsblatt 267 
 
2.5.2 Offer to act as agent 

tremendous !trəˈmendəs? großartig, enorm 267 

well-established !ˌwelIˈstæblIʃt? gut eingeführt 267 

repeatedly !rIˈpi:tədlI? wiederholt, ständig 267 
availability !əˌveIləˈbIlətI? Verfügbarkeit 167 
huge !hju:dʒ? riesig 267 

exploit (v) !IkˈsplɔIt? ausnutzen, ausbeuten 267 
initial !IˈnIʃl? anfänglich 267 

mutual !ˈmju:tʃυəl? gegenseitig 267 
initial !IˈnIʃl? anfänglich 267 
store (v) !stɔ:? speichern, lagern 267 
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warehouse !ˈweəhaυs? Lager(haus) 267 
cover (v) !ˈkʌvə? decken 267 

credit standing !ˈkredIt ˌstændIŋ? Kreditwürdigkeit 267 
 
2.5.3 Agency agreement 

agency agreement !ˈeIdʒənsI-əˌɡri:mənt? Vertretungsvertrag 268 
eager !ˈi:ɡə? bestrebt, erpicht 268 

compromise (v) !ˈkɒmprəmaIz? Kompromiss eingehen, 
finden 268 

expand (v) !Ikˈspænd? erweitern, expandieren 268 
actual !ˈæktʃυəl? tatsächlich 268 

principal !ˈprInsIpl? hier: Prinzipal, Auftraggeber 268 
sole agent !ˌsəυl ˈeIdʒənt? Alleinvertreter 268 
endeavour (v) !Inˈdevə? sich bemühen 268 
branded products !ˌbrændId ˈprɒdʌkts? Markenprodukte 268 
boundary !ˈbaυndrI? Grenze 268 

consignment !kənˈsaInmənt? Lieferung 268 
unrestricted !ˌʌnrIˈstrIktId? uneingeschränkt 268 
invoice (v) !ˈInvɔIs? in Rechnung stellen 268 
expire (v) !IkˈspaIə? ablaufen 268 

extend (v) !Ikˈstend? hier: verlängern 268 
 
2.5.4 Communication between principal and agent 

imagine (v) !IˈmædʒIn? sich vorstellen 268 

sales !seIlz? Verkäufe, Absatz, Umsatz 268 

were up by … !wər-ˈʌp-baI…? waren … um …gestiegen 268 
regular customers !ˌreɡjələ ˈkʌstəməz? Stammkunden 268 
private comsumption !ˌpraIvət kənˈsʌmpʃn? privater Verbrauch 268 

buoyant !ˈbɔIənt? lebhaft 268 

performance !pəˈfɔ:məns? hier: Ergebnis, Erfolg 268 
disappointing !ˌdIsəˈpɔIntIŋ? enttäuschend 268 
in keeping with !In ˈki:pIŋ wIð? in Einklang mit 268 
update (v) !ʌpˈdeIt? aktualisieren 268 

intensely competitive !InˌtenslI kəmˈpetItIv? wettbewerbsintensiv, heiß 
umkämpft 268 

have (v) an edge !ˌhæv ən ˈedʒ? einen Vorsprung haben 268 
anticipate (v) !ænˈtIsIpeIt? voraussehen, zuvorkommen 268 
offset (v) !ˌɒfˈset? ausgleichen 268 
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pass (v) on !pɑ:s ˈɒn? weiterleiten 268 
 
3. Tool kit 
3.1 Building blocks for business communications: Agencies 

learn (v) !lɜ:n? hier: erfahren 269 
market (v) !ˈmɑ:kIt? vermarkten 269 

Bavaria !bəˈveərIə? Bayern 269 
assume (v) !əˈsju:m? hier: übernehmen 269 
sole agency !ˌsəυl ˈeIdʒənsI? Alleinvertretung 269 

distribute (v) !dIˈstrIbju:t? vertreiben 269 
connections !kəˈnekʃnz? Beziehungen 269 

line !laIn? hier: Branche 269 
spacious !ˈspeIʃəs? geräumig 269 

sales force !ˈseIlz ˌfɔ:s? Verkäuferstab 269 
utensils !ju:ˈtenslz? Geräte, Instrumente 269 

discerning !dIˈsɜ:nIŋ? anspruchsvoll, kritisch 269 

unsurpassed !ˌʌnsəˈpɑ:st? unübertroffen 269 
entrust (v) with !Inˈtrʌst wIð? beauftragen mit, anvertrauen 269 
fierce !fIəs? hier: stark, heftig 270 

decline !dIˈklaIn? Rückgang 270 
recall (v) !rIˈkɔ:l? zurückrufen 270 

scooter !ˈsku:tə? Motorroller 270 
deteriorate (v) !dIˈtIərIəreIt? sich verschlechtern 270 
unsettled !ʌnˈsetld? unbeständig, unruhig 270 

sluggish !ˈslʌɡIʃ? schleppend, träge, 
stagnierend 270 

lead !li:d? Führung 270 

raise (v) !reIz? erhöhen 270 

apply (v) !əˈplaI? hier: gelten 270 

bear (v) in mind !ˌbeər-In ˈmaInd? daran denken, nicht 
vergessen 270 

database !ˈdeItəbeIs? Datenbank 270 
modify (v) !ˈmɒdIfaI? leicht ändern 270 
extend (v) !Ikˈstend? hier: ausweiten 270 

prolong (v) !prəˈlɒŋ? verlängern 270 

terminate (v) !ˈtɜ:mIneIt? beenden 270 
allowance !əˈlaυəns? Zuschuss, Beihilfe 270 
give (v) due notice !ɡIv ˌdju: ˈnəυtIs? fristgerecht kündigen 270 
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with effect from !wIð Iˈfekt frəm? mit Wirkung von 270 
 
4. Additional practice 

dust separation 
systems 

!ˌdʌst sepəˈreIʃn 
ˌsIstəmz? 

Staubabscheidungssysteme 271 

express (v) !Ikˈspres? zum Ausdruck bringen 271 
account sales !əˈkaυnt ˌseIlz? Verkaufsabrechnung 271 

visual aid !ˌvIʒυəl ˈeId? optisches Hilfsmittel 271 
maintain (v) !meInˈteIn? hier: aufrechterhalten 271 

board !bɔ:d? Vorstand, Geschäftsleitung 271 
right away !ˌraItəˈweI? sofort, direkt 272 
finalise (v) !ˈfaInəlaIz? zum Abschluss bringen 272 
 
5. Business basics: Distribution channels 

wholesaler !ˈhəυlˌseIlə? Großhändler 272 
retailer !ˈri:teIlə? Einzelhändler 272 

distribution !ˌdIstrIˈbju:ʃn? Vertrieb, Verteilung 272 
channels !ˈtʃænlz? Wege, Kanäle 272 
undergo (v) !ˌʌndəˈɡəυ? hier: unterworfen sein 272 

advanced !ədˈvɑ:nst? fortgeschritten, 
fortschrittlich 272 

sophisticated !səˈfIstIkeItId? hoch entwickelt, 
ausgeklügelt 272 

ongoing !ˌɒnˈɡəυIŋ? in Gang befindlich, 
laufend 272 

bypass (v) !ˈbaIpɑ:s? umgehen 272 

intermediary !ˌIntəˈmi:dIərI? Mittelsmann 272 

blur (v) !blɜ:? verwischen 272 

dividing line !dIˈvaIdIŋ ˌlaIn? Trennungslinie 272 
mail-order house !ˌmeIlɔ:də ˈhaυs? Versandhaus 272 
eliminate (v) !IˈlImIneIt? ausschalten 272 

disintermediation !ˌdIsIntəˌmi:dIˈeIʃn? Ausschaltung des 
Mittelsmanns  272 

link !lIŋk? Verbindung, Binde-, 
Kettenglied 272 

break (v) bulk !ˌbreIk ˈbʌlk? 
in großen Mengen 
einkaufen und in kleineren 
Mengen verkaufen 

272 

split (v) up !splIt ˈʌp? aufteilen 272 
repackage (v) !ˌri:ˈpækIdʒ? umpacken 272 
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maintain (v) !meInˈteIn? halten, unterhalten 272 
fleet of vehicles !ˌfli:t-əv-ˈvIəklz? Fahrzeugpark 272 

refrigeration !rIˌfrIdʒəˈreIʃn? Kühlung 272 

credit facilities !ˈkredIt fəˌsIlətIz? Kreditrahmen 272 
application !ˌæplIˈkeIʃn? hier: Ver-, Anwendung 272 
variety !vəˈraIətI? Vielfalt 273 
specialist shop !ˈspeʃəlIst ˌʃɒp? Fachgeschäft 273 
chain store !ˈtʃeIn ˌstɔ:? Ladenkette 273 

groceries !ˈɡrəυsərIz? Lebensmittel 273 
offer (v) one-stop 
service !ˌɒfə ˌwʌnstɒp ˈsɜ:vIs? alles unter einem Dach 

anbieten 273 

convenience store !kənˈvi:nIəns-ˌstɔ:? kundenfreundlicher Laden 
in der Nähe 273 

butcher !ˈbυtʃə? Metzger(in) 273 

greengrocer !ˈɡri:nˌɡrəυsə? Gemüsehändler(in) 273 

armchair shopping !ˌɑ:mtʃeə ˈʃɒpIŋ? per Katalog oder online 
einkaufen 273 

restrict (v) !rIˈstrIkt? einschränken, beschränken 273 
armchair !ˈɑ:mtʃeə? Sessel 273 

travel agent !ˈtrævl ˌeIdʒənt? Reisebüro 273 

pure !pjυə? rein, ausschließlich 273 
 
5.1 Wholesalers and retailers 

stage (v) a comeback !ˌsteIdʒ ə ˈkʌmbæk? etwa: ein Comback inszenieren 273 

consumer !kənˈsju:mə? Verbraucher(in) 273 
focus (v) on !ˈfəυkəs ɒn? sich konzentrieren auf 273 

lag (v) behind !læɡ bIˈhaInd? hinterherhinken 273 
drive (v) !draIv? hier: antreiben 273 

e-tailing !ˈi:ˌteIlIŋ? E-Handel, Online-Einzelhandel 273 

affluent !ˈæflυənt? wohlhabend 274 
flock (v) to !ˈflɒk tu:? etwa: gehen scharenweise zu 274 

commuter !kəˈmju:tə? Pendler 274 
belt !belt? Gürtel 274 

boast (v) !bəυst? der stolze Besitzer sein von, 
sich rühmen  

devotees !ˌdevəυˈti:z? Liebhaber, Anhänger 274 
home counties !ˌhəυm ˈkaυntIz? Grafschaften um London 274 
hotspot !ˈhɒtspɒt? „Herd“, Zentrum 247 
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 Vocabulary  12 

lag (v) behind !læɡ bIˈhaInd? hinterherhinken 247 
compile (v) !kəmˈpaIl? zusammenstellen, -tragen 274 

vault (v) !vɒlt? !vɔ:lt? springen, sich aufschwingen 274 

overtake (v) !ˌəυvəˈteIk? überholen 274 
average !ˈævrIdʒ? Durchschnitt(s-) 274 
transactional website !trænzˌækʃənl ˈwebsaIt? interaktive Website 274 
penetration !ˌpenəˈtreIʃn? (Markt-)Durchdringung 274 
decade !ˈdekeId? Jahrzehnt 274 

generate (v) !ˈdʒenəreIt? erzeugen 274 

online presence !ˌɒnlaIn ˈprezəns? Internet-Auftritt 274 
former !ˈfɔ:mə? ehemalig 274 
cater (v) to !ˈkeItə tu:? bedienen, versorgen 274 
middle-class !ˌmIdlˈklɑ:s? Mittelschicht 274 

clothing !ˈkləυðIŋ? Bekleidung 274 
revenue !ˈrevənju:? Einnahmen 274 

leap, leapt (v) !li:p, lept? springen, stark steigen 274 
report (v) !rIˈpɔ:t? hier: berichten 274 
snap (v) up !snæp ˈʌp? zugreifen, sich schnappen 274 

accessory !əkˈsesərI? Accessoire 274 

luxury brand !ˌlʌkʃərI ˈbrænd? Luxusmarke 274 
out of stock !ˌaυt-əv ˈstɒk? nicht vorrätig, vergriffen 274 

niche players !ˈni:ʃ ˌpleIəz? Unternehmen, die Marktnischen 
bearbeiten 274 

fuel (v) !fjυəl? antreiben 274 

Tesco !ˈteskəυ? größte britische 
Supermarktkette 274 

impact !ˈImpækt? Auswirkung 274 

broaden (v) !ˈbrɔ:dn? erweitern 274 
alongside !əˌlɒŋˈsaId? neben 274 
exponents !Ikˈspəυnənts? hier: Vertreter 274 

dispose of (v) !dIˈspəυz ɒv? ablegen, loswerden, abstoßen 274 
high-street !ˈhaIˌstri:t? Haupteinkaufsstraße 274 

maintain (v) !meInˈteIn? aufrechterhalten 274 
grip !ɡrIp? (marktbeherrschender) Zugriff 274 
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5.2 Intermediaries in foreign trade 

branch office !ˌbrɑ:ntʃ ˈɒfIs? Filiale 275 
subsidiary !səbˈsIdIərI? Tochtergesellschaft 275 
distributor !dIˈstrIbjətə? (Vertrags)händler(in) 275 

franchising !ˈfræntʃaIzIŋ? Franchisevergabe, 
Konzessionsverleihung 275 

licensing !ˈlaIsənsIŋ? Lizenzvergabe 275 

joint venture !ˌdʒɔInt ˈventʃə? Joint Venture 275 
commission agent !kəˈmIʃn ˌeIdʒənt? Handelsvertreter(in) 275 

for the account of !fə ðI-əˈkaυnt-əv? auf Rechnung von 275 
practices !ˈpræktIsIz? hier: Gebräuche, Usancen 275 

demonstrate (v) !ˈdemənstreIt? zeigen, vorführen 275 

maintenance and 
repair 

!ˌmeIntənəns-ən 
rIˈpeə? 

Wartung und Instandhaltung 275 

after-sales service !ˌɑ:ftəseIlz-ˈsɜ:vIs? Kundendienst 275 
remuneration !rIˌmju:nəˈreIʃn? Entgelt 275 

percentage !pəˈsentIdʒ? Prozentsatz 275 
del credere 
commission !ˌdelˈkredəreI kəˌmIʃn? Delkredereprovision 275 

perform (v) !pəˈfɔ:m? hier: durchführen 275 
skilful !ˈskIlfəl? geschickt 275 

financial account !faIˌnænʃl əˈkaυnt? Abrechnung, 
Rechnungslegung 275 

call (v) upon !ˈkɔ:l əˌpɒn? auffordern 275 

rival products !ˌraIvl ˈprɒdʌkts? Produkte der Konkurrenz 275 
conclude (v) !kənˈklu:d? hier: abschließen 275 

territory !ˈterItərI? Gebiet 275 

confer (v) !kənˈfɜ:? übertragen, verleihen 275 

exclusive right of sale !Ikˌsklu:sIv ˌraIt-əv 
ˈseIl? 

Alleinverkaufsrecht 275 

sole agent !ˌsəυl ˈeIdʒənt? Alleinvertreter 275 

at short notice !ət ˌʃɔ:t ˈnəυtIs? kurzfristig 275 
accessories !əkˈsesərIz? Zubehör(teile) 275 
spare parts !ˌspeə ˈpɑ:ts? Ersatzteile 275 

advisable !ədˈvaIzəbl? ratsam 275 

on a consignment basis !ɒn ə kənˈsaInmənt 
ˌbeIsIs? 

in Kommission 275 

consignee !ˌkɒnsaIˈni:? Empfänger, Konsignatar 275 
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factor !ˈfæktə? hier: Kommissionär(in) 275 
broker !ˈbrəυkə? (Börsen)makler(in) 275 

stocks !stɒks? Aktien 275 

bond !bɒnd? Anleihe, Obligation, 
Schuldverschreibung 275 

commodity !kəˈmɒdətI? Ware, Rohstoff (z.B. Kupfer, 
Weizen) 275 

fluctuation !ˌflʌktʃυˈeIʃn? Schwankung 275 
brokerage !ˈbrəυkərIdʒ? Courtage, Maklerprovision 275 
estate agent !IˈsteIt ˌeIdʒənt? Immobilienmakler(in) 275 
property !ˈprɒpətI? hier: Immobilie 275 

let (v) !let? hier: vermieten 275 

authorised dealers !ˌɔ:θəraIzd-ˈdi:ləz? Vertragshändler 275 
thereby !ˌðeəˈbaI? dadurch 275 

outstanding !aυtˈstændIŋ? hier: ausstehend 275 

royalty !ˈrɔIəltI? Lizenz-, 
Nutzungsgebühr,Tantieme 275 

franchisee !ˌfræntʃaIˈzi:? Franchisenehmer 275 
ingredients !Inˈɡri:dIənts? Zutaten 275 

franchisor !ˈfræntʃaIzə? Franchisegeber 275 

comply (v) with !kəmˈplaI wIð? einhalten 275 

stipulations !ˌstIpjəˈleIʃnz? Vertragsvereinbarungen, -
bedingungen 275 

export merchant !ˈekspɔ:t ˌmɜ:tʃənt? Exporthändler(in) 275 

overseas !ˌəυvəˈsi:z? im Ausland 276 

viable !ˈvaIəbl? gangbar, praktikabel 276 
equity !ˈekwItI? Eigenkapital, Aktien, Anteile 276 

parent company !ˈpeərənt ˌkʌmpənI? Muttergesellschaft 276 
promote (v) !prəˈməυt? fördern 276 

acquire (v) !əˈkwaIə? erwerben, sich aneignen, 
übernehmen 276 

permission !pəˈmIʃn? Erlaubnis 276 
temporary !ˈtempərərI? vorübergehend, zeitweilig 276 
reasonable !ˈri:znəbl? hier: einigermaßen gut 276 

large-scale !ˌlɑ:dʒˈskeIl? im großen Maßstab, groß 
angelegt 276 

execute (v) !ˈeksIkju:t? hier: durchführen, realisieren 276 

impose (v) !Imˈpəυz? auferlegen 276 
foreign currency !ˌfɒrən ˈkʌrənsI? Devisen 276 
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in  exchange for !In IksˈtʃeIndʒ fɔ:? im Austausch gegen 276 
barter !ˈbɑ:tə? Tauschhandel 276 

entitled !InˈtaItld? berechtigt 276 

refer (v) to !rIˈfɜ: tu:? hier: Rücksprache nehmen 276 
legal pattern !ˌli:ɡl ˈpætn? juristische Konstruktion  
brake !breIk? Bremse 276 
underground railway !ˌʌndəɡraυnd ˈreIlweI? U-Bahn 276 
building contractors !ˈbIldIŋ kənˌtræktəz? Bauunternehmen 276 

property !ˈprɒpətI? hier: Eigentum 276 
 


